Notre programme de formation.

‘Blive

FORMATION

Initiation a I’entrepreneuriat

MAJ : 16,/07,/25



Modalités d'organisation.

Durée : 14 heures (2 jours)
960 € TTC /personne en inter entreprise
4 personnes minimum et 10 personnes maximum en présentiel
Lieu : 7 rue du Couédic, 44 000 Nantes
Inscription par mail :
dune@2-b-live.com

ou via le site internet :
www.2-b-live.com

Jusqu'a 48h avant le début du module en fonction
des places disponibles.



Public cible et pré-requis.

Un programme de formation pour des
adultes débutant dans lI'entrepreneu-

UR
souhaitant lancer un projet entrepre-

neurial, porteurs de projet en recon-
version ou en réflexion.

Aucun pré-requis nécessaire.

Un ordinateur portable est nécessaire

QUi
2

pour suivre la formation. N

A Cette formation n'aborde pas la comptabilité, la réalisation d'un business plan complet ni
les aspects financiers détaillés de la création d'entreprise.

Si le Business Model Canvas est utilisé comme outil pédagogique pour structurer une idée, il
ne s'agit pas d'une formation en gestion ou en finance. Lobjectif reste centré sur la clarifica-
tion du projet, la posture entrepreneuriale et les premiéres étapes de mise en action.




Modalités de suivi.

Emargement en début de
chague demi-journée.

Accompagnement et suivi de
la progression tout au long de
la formation.

Contact du formateur pendant
et aprés la formation :
thibault@2aorganisation.com




Fournir aux participants une boite a
outils solide et un état d'esprit positif,
afin qu'ils puissent se lancer
sereinement dans leur projet
d'entrepreneuriat.




OBJECTIFS PEDAGOGIQUES

Comprendre les
principes de
I'entrepreneuriat

Structurer son
projet de maniere
réaliste

Renforcer et valider
son projet

Pitcher son projet de
maniere convaincante
et authentique




Comprendre l'esprit entrepreneurial.

Démystifier le role de
I'entrepreneur

Le mindset de I'entrepreneur
(savoir-étre)

Etapes et construction d'un
projet

Méthodes pédagogiques :
Pitch de départ
Brainstorming

Cas pratique individuel : faire
face aux critiques




Renforcer et valider son idée de projet. Mo

Méthode lkigai D U

Renforcer la viabilité de I'idée (be-
soin, marché, motivation) - cas
pratique

Différenciation et impact de l'idée
Méthodes pédagogiques :

Cas pratique individuel et mise en
commun




Structurer son idee et passer a l'action.

Introduction au Business Model

Compléter et affiner le Business
Model Canva

Passage a l'action : tester son idée
rapidement

Méthodes pédagogiques :
Remplissage du BM
Atelier : mon premier pas concret

Evaluation : restitution orale du
mini BM (3 min chacun)




surmonter les freins et maitriser le pitch.

Les freins a l'action (syndrome de I'impos-
teur, peur de I'échec)

Comment parler de son projet simplement

L'art du pitch (structuration + énergie + clar-
té)
Méthodes pédagogiques:

Exercices de pitch devant le groupe

Evaluation : présentation « pitch elevator »
avec feedback + grille d'évaluation
+ Questionnaire




Thibault Delourme

Entrepreneur - Président de
2A Group - Membre du CJD

Thibault Delourme est un entrepreneur
accompli, actuellement a la téte de 2A Group
et associé chez 2A Organisation. Membre actif
du Centre des Jeunes

Dirigeants (CJD] a Nantes, il s'engage active-
ment dans le développement du leadership et
de l'innovation au sein des entreprises.

Dipléme de I'Université de Rennes 1 et de I'ENS Téléecom Bretagne,
Thibault apporte une expertise solide en gestion d'entreprise et en
technologies de l'information, faisant de lui un formateur idéal pour partager

des connaissances pratiques et stratégiques avec les participants de notre
programme

Evénementiel - Retail - Immobilier - Entrepreneuriat




Référent handicap

Oulfa Aoudi
Référente handicap

oulfa@2aorganisation.com

2B live

dune@2-b-livecom
0240843230
Www.2blive.com

/ rue du Couédic, 44 000
Nantes



Contact pour renseignements et réclamations

Dune Gageonnet -
Cheffe de projet

dune@?2-b-livecom

2B live

dune@2-b-livecom
0240843230
Www.2blive.com

/ rue du Couédic, 44 000
Nantes



